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Vente directe : PartyLite veut se développer 
en Rhône-Alpes
le 22.08.2009 04h00

La société, spécialisée dans la vente de bougies et d'accessoires 
de décoration, envisage de recruter, d'ici un an, 400 conseillers 
dans la région, à mi-temps ou plein-temps

Sur le marché florissant de la vente directe, 
PartyLite est en pleine croissance. Créée en 
1972, aux Etats-Unis, cette entreprise 
spécialisée dans la fabrication et la vente de 
bougies et d'accessoires de décoration, s'est 
lancée à l'assaut du marché français en 1999. 
L'an passé, elle a réalisé, dans l'Hexagone, un 
chiffre d'affaires de plus de 60 millions d'euros 
(contre 22 millions d'euros en 2004) et compte 
atteindre, voire dépasser, les 70 millions d'euros 
en 2009. Actuellement, 8 500 conseillers de 
vente travaillent pour PartyLite dans toute la 
France. « Il y a encore un potentiel de 
développement énorme », confie Armel 
Peillonnex, le PDG de PartyLite France, « 
notamment sur le marché rhônalpin. » PartyLite 

réalise 5,6 % de son chiffre d'affaires dans la région (5 % en 2006). Et depuis le début de l'année 
ce ne serait pas moins de 6,3 % du CA national qui aurait été enregistré en Rhône-Alpes. Forte de 
cette courbe ascendante, la société envisage d'augmenter rapidement sa force de vente. 

« En ce moment, nous comptons 500 conseillers et conseillères de vente dans la région. L'objectif 
serait d'atteindre les 900 courant 2010. » 

Qui peut-être candidat ? A priori, tout le monde, selon Armel Peillonex. « Nous recherchons aussi 
bien des étudiants, des salariés ou des retraités qui cherchent un complément de revenus, que 
des personnes souhaitant faire de la vente directe leur activité principale. » Précision : les 
hommes sont les bienvenus. « La vente directe a longtemps été un univers très féminin. Ce n'est 
plus le cas aujourd'hui. 7 % de nos conseillers sont des hommes. Cela semble peu, mais cette 
part progresse d'une année sur l'autre », affirme Armel Peillonnex, « ils viennent parce qu'ils 
apprécient les produits, ont de l'intérêt pour la décoration, mais aussi parce qu'ils se rendent 
compte qu'ils peuvent gagner de l'argent. » 

Concrètement, le conseiller, qui a un statut de vendeur à domicile indépendant (VDI), touche 20 
% du montant du chiffre d'affaires réalisé (25 % si celui-ci dépasse les 1 900 euros). Et, s'il le 
souhaite, le conseiller peut gravir des échelons, devenir « leader ». Il constitue alors une équipe 
et s'engage, entre autres, à la former. Ses revenus augmentent alors en conséquence. 
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Boutique Liliane : La silhouette qui 
vous convient !  
La boutique de pret a porter 
feminin.Veritables mannequins, des tenues, 

des accessoires, a tous les prix. Marques jost, 
lauren vidal, new penny, tilber, rose nacre, veto, 
et bien d autres !  
www.boutiqueliliane.com 

Universite Jean Moulin Lyon 3  
vous propose de nombreuses formations 
continues.  
Pour plus d'info 

http://www.univ-lyon3.fr/fr/formations/formation-
continue/ 

UN PROJET DE CONSTRUCTION ?  
Maisons Ideales LCBAG est a votre ecoute 
pour realiser votre maison sur-mesure 
tout en maitrisant votre budget... 

Renseignements : 04 72 14 91 07 
http://www.maisons-ideales.com 
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Recherchons 7 personnes
à temps choisi qui souhaitent un revenu 
complémentaire à domicile 
www.partner-winner.net

N°1 du Coach à domicile
Le haut de gamme au meilleur prix, dès 15€/h en 
solo, 5€/h à trois ! 
Ownsport.fr

Se Détendre en Thalasso ?
Oui, Avec Notre Choix de Séjours Thalasso en 
France Pas Chers ! 
Thalasso-Passion.fr

vendeur à domicile
démarrer votre affaire à domicile en devenant vdi 
dans le bien-être 
www.activite-independante.org
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La lutte contre le chomage, la crise, les milliards 
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LE LANGE EN DANGER
La deltaméthrine qui va être répandue à Groissiat 
risque fort de ruiner l'amélioration de la qualité du 
Lange constatée...
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« Des personnes effectuant ce travail à mi-temps peuvent gagner chaque mois 400 ou 450 euros. 
Mais des conseillers s'y consacrant à plein-temps peuvent en vivre », assure Armel Peillonnex. 
Enthousiaste, il cite l'exemple d'une femme de ménage « qui a quitté son travail pour la vente 
directe et gagne désormais 100 000 euros par an. Mais attention, pour en arriver là, il faut en 
vouloir. » Avoir la flamme, en quelque sorte. Quoi de plus normal pour un vendeur de bougies ? 

Fabien Randanne 

> www. partylite.fr

« Un revenu moyen de 1 900 euros par mois »
Annie Bouteille est conseillère de vente PartyLite depuis deux ans. Elle a commencé par exercer à 
mi-temps, pour obtenir un complément de revenu. « Je faisais du démarchage à domicile pour des 
produits diététiques, ce qui me permettait de gagner 700 euros maximum. Avec cette seconde 
activité je touchais environ 400 euros de plus », explique-t-elle. 

En juin 2008, elle décide de travailler à temps plein pour PartyLite. « Le gros avantage, c'est que 
je gère mon emploi du temps comme bon me semble et je ne subis pas de pression. Et puis, 
même s'il me faut parfois parcourir de nombreux kilomètres (Annie vit à Larajasse, dans les Monts 
du Lyonnais, ndlr), cela vaut toujours le coup. Quand je fais une présentation, les gens sont 
détendus. Ces rencontres sont enrichissantes. » Au fil des mois, Annie a souhaité « passer à 
l'échelon supérieur », en étant nommée « leader ». Elle est aujourd'hui à la tête d'une équipe 
d'une vingtaine de conseillers qu'elle a formés, qu'elle accompagne et avec lesquels elle se réunit 
régulièrement pour définir les stratégies mensuelles. 

En parallèle, Annie anime entre dix et quinze réunions de vente chaque mois chez des particuliers, 
ce qui lui permet de dégager un revenu moyen mensuel de 1 900 euros. 

F. R. 
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D'accord Avec Robert HEBIN
Quand on lit le Progrès 'de SAINT ETIENNE), c'est 
un des seuls articles qui nous remette du baume 
au coeur : l'analyse est...
rue st just | 24.08.2009 | 12h41 

Voile,
burka, niqab, organisons un réferendum 
d'initiative populaire pour ou contre. Nous 
sommes en république, les citoyens...
juancarlos | 24.08.2009 | 12h34 

Alain PERRIN Invité
Bien sur, c'est prétentieux, mais j'aimerai avoir 
Alain PERRIN chez moi (rez de chaussée) pour 
parler dans le calme, en...
rue st just | 24.08.2009 | 12h31 
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